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Leasing oprogramowania
19 kwietnia 2012

Leasing jest umowg w ramach, ktorej finansujacy, czyli leasingodawca przekazuje korzystajacemu —
leasingobiorcy, prawo do uzywania okreslonej w umowie rzeczy. Umowa przewiduje okres leasingu
oraz wysoko$¢ miesiecznych optat.

O finansowanie w formie leasingu moze starac sie kazdy przedsiebiorca, niezaleznie od formy, w jakiej
prowadzona jest firma. Jednoosobowe dziatalnosci gospodarcze nie sg pod tym wzgledem
dyskryminowane. Wazne jest, aby wnioskodawca posiadat zdolno$¢ do obstuzenia miesiecznych
zobowigzan.

Finansowanie nabycia oprogramowania to tzw. leasing wartosci niematerialnych i prawnych. Te forme
finansowania komplikuje nieco ustawa o prawie autorskim i prawach pokrewnych. Utrudnienie jest
spowodowane obowigzkiem uzyskania zgody na udzielenie finansowania w formie leasingu
przedmiotdw, ktorych producent zastrzega dalszg odsprzedaz poprzez ograniczong licencje. Nalezy
pamietac, ze przy umowie leasingu wiascicielem oprogramowania jest leasingodawca, czyli bank lub
inna instytucja finansujaca zakup. Jest to podstawowa zasada leasingu. Poprzez zachowanie prawa
wilasnosci bank zmniejsza ryzyko transakcji, poniewaz w sytuacji, gdy dtuznik nie bedzie prawidtowo
obstugiwac rat, moze w celu zaspokojenia swoich roszczen odebrac i sprzedac przedmiot leasingu. I tu
powstaje problem z leasingiem oprogramowania — nierzadko produkt sprzedawany jest z licencjg
umozliwiajaca uzytkowanie tylko przez jedng firme. Dlatego tez producent oprogramowania musi
wyrazi¢ zgode na leasing i ewentualng sprzedaz oprogramowania nowemu nabywcy w przypadku nie
sptacania zobowigzania, przez pierwszego korzystajacego.

Aktualnie na polskim rynku dziata kilku dostawcéw oprogramowania, ktorzy umozliwiajg
przedsiebiorcom leasing oprogramowania i sg to:
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Zgodny nie uzyskamy na pewno w Oracle i Atenasoft - zrédto informacji: Grenke leasing Sp. z 0.0. 04
2012.

Zabezpieczenie finansowania

Poza koniecznoscig otrzymania zgody od producenta, sam proces uzyskania leasingu oprogramowania
jest taki sam, jak np. procedura zwigzana z leasingiem samochodowym. Klient musi ztozy¢ wniosek,
wraz z dokumentami zatozycielskimi firmy. Nastepnie udokumentowa¢ mozliwosci finansowe, a
najlepiej réwniez zadeklarowac wktad wiasny. Wihasne Srodki nie sg jednak niezbedne. Banki na
szczescie rozumiejg, ze bardzo czesto odpowiednie, profesjonalne oprogramowanie jest niezbedne do
prowadzenie dziatalnosci, a co za tym idzie uzyskiwania odpowiednich, wyzszych przychoddéw. Wazna
jest zdolnos$¢ do obstugiwania zobowigzania, ktdra jest bardzo indywidualng kwestia, zaréwno dla



potencjalnego klienta, jak i udzielajacej leasing instytucji. Zabezpieczeniem leasingu jest sam program.
Finansujacy moze tez zadac¢ gwarancji w formie weksla in blanco. W przypadku bardzo drogich, a co
sie z tym wiaze trudniej zbywalnych programdw, bank moze zadac zabezpieczenia w formie
nieruchomosci.

Niezbedna aktualizacja

Nieodtacznym elementem kazdego programu jest jego okresowa aktualizacja. Niestety wiekszos¢
leasingodawcow nie chce finansowac uaktualniania programéw. Klient powinien by¢ przygotowany na
to, ze ten koszt bedzie musiat ponies¢ z ,,whasnej kieszeni”. Wyjatek stanowi aktualizacja, ktdra jest
samodzielnym modutem. Wtedy moze by¢ potraktowana tak, jak oprogramowanie bazowe.

Leasing zwrotny

Firmy leasingowe nie chcg raczej finansowac zagranicznych dostawcéw. Jesli klient chce nabyc
program od zagranicznego producenta moze skorzystac z innego rozwigzania — najpierw sfinansowac
zakup z $rodkéw wiasnych firmy, a nastepnie niezwtocznie wystapi¢ o leasing zwrotny. Leasing
zwrotny rézni sie tylko tym, ze zaréwno sprzedajacym i nastepnie korzystajgcym jest ta sama firma.
To rozwigzanie jest niedoskonate, poniewaz nie kazda firma moze sobie pozwoli¢ na jednorazowy duzy
wydatek, tym bardziej bez gwarancji uzyskania finansowania.

Przy amortyzacji oprogramowania stosuje sie 30% stawke amortyzacji, a zatem okres leasingu
oprogramowania wyniesie od 18 do 60 miesiecy. Ponizej znajduje sie przykladowa oferta finansowania
zakupu oprogramowania, w formie leasingu, w firmie GRENKE leasing.

|Cena oprogramowania ||50 000,00 zt netto

|
|Op’fata poczatkowa ||O% wartosci przedmiotu leasingu |
|Optata za przygotowanie  [300,00 zt |

|Podstawowy okres Ieasingu||18 miesiecy |

|Rata leasingowa ||3 135,00 z4, tj. 6,27% wartosci przedmiotu Ieasingu|

|Wartoéc’ koncowa ||5 000,00 z, tj 10,00% wartosci przedmiotu Ieasingu|

Podsumowujac, leasing oprogramowania to bardzo dobra forma na sfinansowanie zakupu
oprogramowania w firmie. Przede wszystkim przydaje sie mtodym firmom, ktérych nie stac¢ na duzy
jednorazowy koszt. Jest to rowniez dobre rozwigzanie dla firm, ktére nie chcg zamrazaé $rodkéw
obrotowych.

Jacek Bem — prawnik, opiekun klienta VIP
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Podstawa prawna:

1. Ustawa z dn. 04.02.1994 r. o prawie autorskim i prawach pokrewnych — tekst jedn. Dz.U. z 2006 r.
Nr 90, poz. 631 z pdzn. zm.

2. Ustawa z dn. 08.07.2010 r. o zmianie ustawy o prawie autorskim i prawach pokrewnych oraz
ustawy o kosztach sadowych w sprawach cywilnych — Dz.U. z 2010 r. Nr 152, poz. 1016



